"| Agence de I'Envirennement
et de la Maitrise de |'Energie

Présentation de la
démarche
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Développement de | 'outil Opticlim® a la
Réunion

Une session de formation des maitres d’oeuvre :
- 22 et 23 octobre 2008

Une demi-journée de sensibilisation des maitres
d’ouvrage et des entreprises réunionnaises en partenari at
avec la CCM pour lancer Opticlim : le 31 octobre 2008,lo0 rs
de l'organisation du Centenaire du Froid a la Reunion.



Programme de la formation
— L’Ademe
— Opticlim, lancement a la Réunion...

Contexte de 'URE
— Contexte mondial et regional

— La MDE a la Réunion (comment ? outils
techniques et financiers URE?)

Génese Opticlim®
— Historique
— Objectifs
— Méthodologie
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Zone des enjeux démographiques et

economiques de demain et de
développement de demain

Zone intertropicale




La climatisation, le froid : une fatalité ou une
opportunité ?
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Changement de la température
annuelle entre 1975-95 st

2040-50 ("C)

Tag

Concevoir des batiments et des aménagements évolutifs,
adaptables »Passivevolutivity » soumis a de forts aux forts
changements climatiques...



Génese d’ Opticlim®

URE, Prerure et batiments : historique,
Le cas du tertiaire,
Le cas du logement,
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Consommation d'énergie par secteur
en 2003 (en millions de tep)

Sldzzl/irgle Industrie
12%
Branche
énergie
36%
Résidentiel-
Tertiaire
/‘\ 25%
Usages non Agriculture

énergétiques Transports 1%
6% 18%

Cadre d’intervention
du Prerure :

Enjeux tres forts du
secteur tertiaire
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Vide réglementaire, rentabilité trop faible




Action 4-a) climatisation dans le secteur tertiaire

Actions prévues

Tendance /Evolution

Géneralisation de I'outil PERENE
(suite programme Ecodom)

ler appel a projet (4 batiments en
cours sur 4 ans)

Ademe a lancé Prebat 2008

Diagnostics détaillés +Primes a
I'investissement

5 000 m2 de tertiaire diagnostiquées
par an

Charte installateurs « opticlim »+
prime splits performants et protections

Lancement d’Opticlim prévu au salon
du froid

Actions trop sporadiques

Manque d’outils techniques spécifiques aux Doms




Outils réglementaires et financiers
(cas d'une maison, surf = 70m?)

Secteur Durée de vie/ Enjeu en CO , évités Levier |égislatif Levier financier
impact (kg. CO, évités/an)
Isolation sur 30 a 40 ans 600 RT sur bat neuf Crédit imp6t
surface Facture élec.
climatisée Prime EDF
Solaire 15 a 20 ans 360 RT sur bat neuf Crédit imp6t Facture
thermique élec.
Prime EDF
Eclairage 3/5ans 180 Directive EE Prime EDF
Facture élec.
Réfrigérateur 5/10 ans 250 Directive EE Prime EDF
Facture élec.

Manque d’outils financiers spécifiques aux Doms




Ex: la protectiohAsolIaire de toiture

(cas du littoral)

Projet de Certificat
Objectifs Bage sans décret Code PERENE Crédit d'imp6t d’économie
optimisation . :
d’énergie
Définition : : Facteur Résistance Résistance
: Sans objet Facteur solaire . . )
prise solaire thermique thermique
Va.leur Sans objet 0.03 0.02 3 12
Toiture
Equivalent
pc?lys_tyrene _Aucu_ne 4 cm 7cm 12 cm 5cm
(si toiture isolation
claire)
Régle
g _obtentlon . L o Facture d’'un Acermi + régles de
mise en Aucune regle Pas explicité Pas explicité : ,
oeLVre professionnel lart (DTU ?!)

Besoin d’outils clairs et spécifiques aux Doms




La climatisation performante pour quel
type de construction ?!

Morl PROTET & JE CROIS QUE VOUSHAVEL
UdE CLMALSATIOY PAS B CoMPRIS




i Le tertiaire : enjeux facteur
Bat. Conseil général /
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apports sur  ventilation ~ charges systéme perf. Gérer et
’ - internes . .
I'architecture naturelle maintenir les
perfomances

Intégrer une demarche fiable et transversale a la problématique de la climatisation



Quelles exigences au niveau international,

De quol parle t'on ? Qu’est ce qui est comparable ?

0 '+
C>#1#
/
< - G
1 0% #=> $
?6/#F 2 ' 4 %
4 @ *
/ $
$
%
3
1 8 $ G

Opticlim® doit définir un indicateur Efficacité Energétique propre




Enjeux du logement : la bataille du bioclimatique est—elle
déja perdue ?

2000-2003 : consultation pour réaliser un projet
réglementaire sur le logement neuf,

2003-2007 : démarche Perene, 300 logements
experimentes en 4 ans,

Marché moyen_ : 10 000 logements /an, dont 75%
défiscalisation.

Taux d’équip. logement défisc. = 100% climatisé ?
Quelle puissance? Quelle enveloppe?
0.1% du marché, en conception bioclimatique !??

Un retour vers le bioclimatique est—il possible, et
socialement viable ?

Marché de la qualification énergétique énorme...!!!



Enjeux du logement existant
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Aux Antilles, taux pénétration climatisation = 15%
Taux d’équipement 1.2 clim/ménage...

Résultats Réunion en cours,
Marché de la réhabilitation énorme...!l




Génese d’ Opticlim® : objectifs.

Le portage de I'EE doit étre approprié par les
personnes qui la consomment et non les
fournisseurs de service,

Traiter le secteur diffus en fournissant une
Information claire, et objective aux occupants,

Développer une methodologie d’évaluation
indépendante et fiable ,

Cartographier eénergiqguement le secteur diffus en
terme de bati, d’équipement regles de I'art pour
proposer des outils financiers ...

Fournir au législateur les moyens de légiférer.



Philosophie de la conception d’ Opticlim® ...

Contexte de
monétarisation de
'EE...

Favoriser les
partenariats et
I'innovation,

Concept
ENERGIE

Solar Decathlon School : « construire une
maison, la plus confortable et la plus
économe possible, n‘ayant pour source
d'énergie que le solaire »



: Qutil Péi
d’'optimisation des installations de petite
climatisation

Format de 'étiquette energie :
simplicite,
92% des francais comprennent la

méthode et trouvent I'outil
compréhensible...

Un étiquetage sur chaque
parametre influencant la
climatisation



Défaut d’étanchéité

Qualité du bati

Protection solaire
(’baies et toiture),
Etanchéite,
Zoning,

Défaut de protection solaire



Qualité du dimensionnement

Integration des apports
Internes et solaires,

Maitrise de la
consommation genere
des économies
d’électricité (éclairage,
informatique...)



Choix du systeme

- Qualiteé d'installation (longueur de la liaison,
calorifuge, protection UV,ventilation UE...),

- inétgration du SEER, et de 'EER
- Installer des moyens de controle de I'intermittence



Maintenance

3 niveaux évalues :

A - Proposer un contrat de
maintenance (Démarche
favorable aux occupants et
de la santé)

C - Démarche favorable aux
Installateurs agrées,

G- Pas de maintenance

Démarche favorable a la
professionnalisation de la
filiere avec sollicitation
préalable du SYREF



Démarche gagnante- gagnante

Maitre d’'ouvrage : avoir un etiquetage propre lui identifiant le
pistes d’amélioration de son installation,

Professionnel (artisan protection solaire, ou artisan
Installateur) : Générer de la qualité et la reconnaissance de
sa plus-value,

Ademe : fournir un état des lieux du marche alimentant les
decideurs sur des outils a developper en terme de :

— formation,
— fiscaux,
— Suivi des enjeux
Retour d’expériences a programmer dans 1 an




Intégration au bati

- Permettre un fonctionnement optimisé des
Installations,

- Demarche transversale allant dans l'intégration
bati et la QE,

- Charte Ademe



Mise en oeuvre

2 bureaux de contrble formés et agrées a utiliser Opticl
— Bureau Véritas,
— Socotec

Format pré-diagnostic finance par 'Ademe a 70% dans
une limite de 2200 euros.

Nécessaire implication du MO qui s’engage a fournir :
— facture d’électricite,
— de maintenance,



Décideurs doivent :
mesurer, évaluer, améliorer

Opticlim incarne le leitmotiv Ademe
« Connaitre pour agir »
Une approche exhaustive multicritere au service des
décideurs...



